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Введение
Данный курсовой проект представляет собой проектирование информационной системы «Турфирма» с помощью языка UML.
Унифицированный язык моделирования (UML, Unified Modeling Language) является преемником методов объектно-ориентированного анализа и проектирования (OOA&D), которые появились в конце 80-х и начале 90-х годов.

Первое упоминание об унифицированном методе (Unified Method) версии 0.8 появилось в 1995 году на конференции OOPSLA ’95. Данный метод был предложен Гради Бучом и Джимом Рамбо. В дальнейшем к ним присоединился Айвар Якобсон и в течение 1996 года Г. Буч, Д. Рамбо, А. Якобсон, получившие широкую известность как «трое друзей» (amigos) продолжали работу над своим методом, который к тому времени получил название унифицированный язык моделирования (UML). Однако помимо данного метода сообществом разработчиком были предложены и другие методы. Для стандартизации этих методов в рамках OMG (Object Management Group) была сформирована инициативная группа. В результате работы группы появилась версия языка UML 1.1. Текущей версией языка UML является версия 1.5, также ведется работа над спецификацией языка UML версии 2.0.

UML включает в себя двенадцать типов диаграмм, разделенных на три категории: 

1. Диаграммы, описывающие статическую структуру системы.

· Диаграмма классов (Class Diagram)
· Диаграмма объектов (Object Diagram)
· Диаграмма компонентов (Component Diagram)
· Диаграмма развертывания (Deployment Diagram)
2. Диаграммы, описывающие динамическое поведение системы

· Диаграмма вариантов использования (Use Case Diagram)
· Диаграмма видов деятельности (Activity Diagram)

· Диаграмма последовательности (Sequence Diagram)
· Диаграмма кооперации (Collaboration Diagram)
· Диаграмма состояния (Statechart Diagram)
3. Диаграммы управления моделью включая Пакеты, Подсистемы и Модели

В данном курсовом проекте задействованы следующие типы диаграмм: диаграмма вариантов использования, диаграмма последовательности, диаграмма кооперации, диаграмма классов, диаграмма состояния, диаграмма видов деятельности, диаграмма компонентов, диаграмма развертывания.

Описание информационной системы.
Информационная система « турфирма» - это фирма, занимающаяся продажей различных путевок и туров. Фирма принимает заказы на туры различной степени сложности. В зависимости от степени сложности и типа тура ремонта фирмой осуществляется заказ путевок у поставщиков в сфере туризма. 
Фирма осуществляет также заказ профессионального оборудования у производителей для осуществления качественной работы. В случае ошики при выполнении клиентского заказа, фирма обязуется исправить ее не задействуя более средств клиента , в противном случае фирма обязуется выплатить денежную компенсацию в объеме неполной стоимости тура.

Сотрудники, выполняющие непосредственно оформление путевок, обязаны своевременно проходить курс обучения в специальном институте на повышение квалификации.  Фирма оформляет договора с институтом и оплачивает курс обучения сотрудников  по окончании которого каждый сотрудник обязан сдать экзамен, чтобы получить сертификат о повышении квалификации.  
Бухгалтерия занимается оплатой всех счетов (налогов, заказов и услуг), также в архиве бухгалтерии хранятся квитанции. Помимо основного бухгалтерского учета, предоставляется поквартальная отчетность. По информации о персонале определяется размер заработной платы. Когда сотрудник успешно проходит курс обучения на повышение квалификации, размер его заработной платы увеличивается.

Немаловажно для фирмы осуществление качественной рекламы, чем и занимается рекламный отдел. В его функции входит разработка визиток и буклетов фирмы, их печать производиться в соответствие с заключенными договорами с Типографией. Также рекламный отдел обеспечивает своевременное размещение информации о фирме в Средствах Массовой Информации (СМИ). 
Функции системы
1. Оформление заказов на туры.
2. Реализация тура.

3. Хранение информации о заказах и их статусе.
4. Хранение и управление информацией о персонале.
5. Обеспечение курса обучения для сотрудников.

6. Заказ оборудования для осуществления качественной работы
7. Заказ туров у поставщиков в сфере туризмаза.

8. Обеспечение рекламы.
9. Оплата налогов, заказ туров, аренды помещения, обучения мастеров, печати рекламы.
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Диаграмма вариантов использования (Use-Case diagram)
Use case (вариант использования) это функциональное требование. Данный вид диаграмм в основном используется для описания функциональных требований к системе, для описания предметной области с целью лучшего понимания функционирования системы.

Обозначения связей:
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- связь «ассоциация»
    
- связь «обобщение»

  
- связь «включение»

Расчет оценки диаграммы:
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S – оценка диаграммы,

Sobj – оценка элементов диаграммы,

Slink – оценка связей на диаграмме,

Obj – количество объектов на диаграмме,

Tobj – количество типов объектов,

Tlink – количество типов связей.

Сценарии для диаграммы вариантов использования:
1. Аренда помещения.
Основной сценарий.

1. Фирма оформляет договор с арендодателем на аренду помещения на определенный срок.
2. Арендодатель предоставляет помещение для аренды.

3. Фирма оплачивает аренду каждый месяц в течение срока, указанного в договоре.

Дополнительный сценарий.

      3.а. Фирма расторгает договор раньше указанного срока на аренду.

      3.а.1). Фирма производит оплату  только за фактические месяцы аренды.

2. Заказ оборудования

Основной сценарий.

1. Фирма определяет наименование и объем необходимого оборудования 

2. Фирма оформляет заказ с производителем по составленному ранее списку необходимого оборудования.
3. Производитель предоставляет полный объем заказанного оборудования.

4. Фирма оплачивает заказ.

Дополнительный сценарий.

3.а. Производитель предоставляет оборудование не в полном объеме, указанном в договоре.

      3.а.1). Фирма оплачивает только доставленное оборудование. 
3. Прием заказа на тур.

Основной сценарий.

1. Клиент подает заявку 
2. Консультант определяет тип тура.

3. Консультант оформляет заказ, в соответствии с определенным типом тура.

4. Консультант указывает в заказе время его выполнения.
Дополнительный сценарий.
      2.а. Определенный тип туров не соответствует услугам фирмы

      2.а.1). Консультант отклоняет заявку клиента на турремонт. 
4. Оформление туров.

Основной сценарий.

1. Администратор распределяет оформленные заказы между сотрудниками, в соответствии с их квалификацией.

2. Сотрудник, получивший заказ, выполняет его в указанные в заказе сроки

3. После выполнения заказа, путевка выдается клиенту

Дополнительный сценарий.

      2.а. Сотрудник не выполняет заказ в указанные сроки

     2.а.1). Сотрудник оповещает клиента о новых сроках выполнения заказа если это     возможно
2.а.2). После выполнения заказа в новые установленные сроки, путевка выдается клиенту
.

4. Оплата заказа на тур
5. .
Основной сценарий.

1. Клиент приходит в указанный срок, для получения путевки.

2. Заказ выполнен в срок, консультант выдает клиенту путевку.

3. Клиент оплачивает путевку.

Дополнительный сценарий.

2.а. Заказ не выполнен вследствие ошибки консультанта.

2.б.1).Фирма выплачивает клиенту денежную компенсацию в размере неполной стоимости тура
2.б.2). В случае возможного изменения даты путешествия, фирма обязуется обеспечить клиенту бесплатный тур в указанные сроки 

2.в. Заказ не выполнен вследствие нехватки времени на его выполнение. 

2.в.1). Сотрудник выплачивает клиенту деженую компенсацию
6. Заявка на повышение квалификации сотрудников.

Основной сценарий.

1. Фирма по хранящимся данным о персонале определяет ряд сотрудников на повышение квалификации.

2. Фирма оформляет заявку с учебным заведением повышения квалификации об обучении сотрудников, ранее определенных.
3. Фирма оплачивает обучение сотрудников.

7. Обучениесотрудников.

Основной сценарий:

1. Сотрудники проходят курс обучения на повышение квалификации

2. По окончании курса сотрудники сдают экзамен и получают свидетельство  о повышении квалификации

3. Фирма дополняет данные о сотрудниках, прошедших курс обучения.

4. Бухгалтер определяет новый объем заработной платы для сотрудников, прошедших курс обучения.

Дополнительный сценарий.

2.а. сотрудник не получает свидетельство о повышении квалификации, вследствие несдачи экзамена

2.а.1). сотрудник пересдает экзамен

4.а. Для сотрудника, не получившего свидетельство о повышении квалификации объем заработной платы не менятся.

4.а.1). сотрудник повторно сдает экзамен.

8. Заказ туров.

Основной сценарий.

1. По оформленным заказам администратор определяет список необходимых туров 
2. Администратор заключает договор с поставщиком в сфере турзизма.

3. Поставщик доставляет указанный товар в полном объеме и в указанный срок.
4. Фирма оплачивает услугу в размере стоимости доставленного товара и стоимости услуг поставщика.

Дополнительный сценарий.

3.а. Поставщик доставляет неполное наименование туров, указанного в договоре.

3.а.1). Фирма оплачивает только существующий  товар.

3.б. Поставщик выполняет заказ позже установленного срока.

3.б.1). Фирма оплачивает неполную стоимость услуг поставщика, в зависимости от сроков выполнения заказа.
9. Печать рекламы, разработанной рекламным отделом.

Основной сценарий.

1. Рекламный отдел разрабатывает визитки и буклеты фирмы.

2. После разработки рекламный отдел заключает договор с типографией на печать.

3. Типография выполняет заказ в полном объеме в соответствие с договором.

4. Фирма оплачивает услуги типографии.

Дополнительный сценарий.

3.а. Типография выполняет заказ не в полном объеме.

3.а.1). Фирма оплачивает только выполненный типографией заказ.

10. Заказ рекламы в СМИ.

Основной сценарий:

1. Рекламный отдел оформляет договор с СМИ на печать рекламы в газетах, журналах и т.п. на определенный срок.

2. СМИ выполняют заказ в полном объеме соответствие с договором.

3. Фирма оплачивает заказ рекламы.

Дополнительный сценарий:

2.а. СМИ выполняют заказ на срок меньший указанного в договоре.

2.а.1). Фирма оплачивает услуги СМИ только за прошедший срок.

11. Финансовые операции с банком
Основной сценарий

1. Фирма заключает различные договора с внешними фирмами на заказ оборудования и услуг, такие как (аренда помещения, заказ оборудования, заказ зап. частей, повышение квалификации сотрудников, заказ печати, заказ рекламы в СМИ)

2. Оплата заказов и услуг производится бухгалтерией через банк в указанные в договорах сроки и указанном объеме.

3.  Все квитанции об оплате хранятся в архиве в бухгалтерии
12. Выдача заработной платы

Основной сценарий:
1. По хранящейся информации о персонале бухгалтер определяет объем заработной платы в соответствие с квалификацией сотрудника.

2. Бухгалтер производит выдачу заработной платы персоналу.

Дополнительный сценарий:
2.а. Бухгалтер выдал заработную плату меньше соответствующей квалификации сотрудника.

2.а.1). Бухгалтер оформляет отчет о доплате сотруднику.

2.а.2). сотрудник получает доплату в следующем месяце вместе с новой заработной платой.

2.б. Бухгалтер выдал заработную плату больше соответствующей квалификации сотрудника.

2.б.1). Бухгалтер оформляет отчет о вычете из заработной платы сотрудника.

2.б.2). сотрудник получает новую зарплату в следующем месяце с вычетом из нее определенной суммы.  
13. Оплата налогов
Основной сценарий:
1. Каждый год бухгалтерия производит оплату налогов налоговой инспекции.

2. Квитанции об плате хранятся в архиве в бухгалтерии.
14. Бухгалтерский учет

Основной сценарий:
1. Бухгалтер ведет бухгалтерский учет на протяжении функционирования фирмы поквартально. 

2. По окончании каждого квартала бухгалтер определяет расход, приход и чистую прибыль фирмы.
Диаграммы последовательностей и коопераций
Для каждого сценария диаграммы вариантов использования представлены диаграммы последовательностей и коопераций.
Диаграмма последовательности - это диаграмма, на которой изображено упорядоченное во времени взаимодействие объектов. На ней изображаются участвующие во взаимодействии объекты и последовательность сообщений, которыми они обмениваются. 
Диаграмма кооперации. На такой диаграмме экземпляры объектов изображаются в виде пиктограмм, также как на диаграмме последовательности стрелки обозначают сообщения, однако их временная последовательность указывается посредством нумерации сообщений. Можно сказать, что диаграммы кооперации и последовательности очень похожи, они несут одну и ту же информацию, отличаются они лишь представлением информации.
1. Аренда помещения.
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Рис.2. Диаграмма последовательностей для сценария 1 (А – помещение свободно на каждый месяц заказа).
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Рис.3. Диаграмма коопераций для сценария 1.
2. Заказ оборудования и программ 
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Рис.4. Диаграмма последовательностей для сценария 2.
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Рис.5. Диаграмма коопераций для сценария 2.

3. Прием заказа на путевку
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Рис. 6. Диаграмма последовательностей для сценария 3.
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Рис.7. Диаграмма коопераций для сценария 3.

4. Оформление путевки

[image: image9]
Рис.8. Диаграмма последовательностей для сценария 4.


[image: image10]
Рис.9. Диаграмма коопераций для сценария 4.

5. Оплата заказа на путевку.
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Рис.10. Диаграмма последовательностей для сценария 5.


[image: image12]
Рис.11. Диаграмма коопераций для сценария 5.

6. Заявка на повышение квалификации сотрудников.
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Рис.12. Диаграмма последовательностей для сценария 6.
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Рис.13. Диаграмма коопераций для сценария 6.

7. Обучение сотрудников

[image: image15]
Рис.14. Диаграмма последовательностей для сценария 7.
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Рис.15. Диаграмма коопераций для сценария 7.

8. Заказ туров.
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Рис.16. Диаграмма последовательностей для сценария 8.
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Рис.17. Диаграмма коопераций для сценария 8.

9. Печать рекламы, разработанной рекламным отделом.

[image: image19]
Рис.18. Диаграмма последовательностей для сценария 9.
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Рис.19. Диаграмма коопераций для сценария 9.

10. Заказ рекламы в СМИ.
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Рис.20. Диаграмма последовательностей для сценария 10.
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Рис.21. Диаграмма коопераций для сценария 10.

11. Финансовые операции с банком
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Рис.22. Диаграмма последовательностей для сценария 11.
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Рис.23. Диаграмма коопераций для сценария 11.

12. Выдача заработной платы.
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Рис.24. Диаграмма последовательностей для сценария 12.
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Рис.25. Диаграмма коопераций для сценария 12.

13. Оплата налогов.
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Рис.26. Диаграмма последовательностей для сценария 13.
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Рис.27. Диаграмма коопераций для сценария 13.

14. Бухгалтерский учет.
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Рис.28. Диаграмма последовательностей для сценария 14.
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Рис.29. Диаграмма коопераций для сценария 14.

Диаграмма классов
Диаграмма классов по праву занимает одно из центральных мест не только в UML, но и в объектно-ориентированном подходе вообще. Данная диаграмма включает в себя большой набор понятий моделирования. Диаграмма классов описывает типы объектов системы и различные статические отношения, которые существуют между ними. На диаграммах классов также изображаются атрибуты классов, операции классов и ограничения, которые накладываются на связи между объектами.

Обозначения связей:

  
- связь «ассоциация»

    
- связь «обобщение»

  
- связь «включение»

Расчет оценки.
Для каждого класса:
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Op – число операций класса,

 Atr – число атрибутов класса,

Op – количество операций,

Atr – количество атрибутов
Scls (клиент) = 2,3
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Scls (зарплата) = 2,7
Scls (бух.учет) = 2
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Диаграммы состояний и видов деятельности
Для каждого класса представлены диаграммы состояний и видов деятельности.
Диаграммы состояний являются хорошо известным методом описания поведения систем. Они изображают все возможные состояния, в которых может находиться конкретный объект, а также изменения состояния объекта, которые происходят в результате влияния некоторых событий на этот объект. 
Диаграммы видов деятельности. Данный вид диаграмм полезен для описания поведения, включающего в себя множество параллельных процессов, именно по этому они являются мощным средством моделирования потоков работ, программирования многопоточности.
1. Клиент.
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Рис.31. Диаграмма состояний для                Рис.32. Диаграмма видов деятельности для                    класса «Клиент».                                                                      класса «Клиент»

2. Консультант
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Рис.33. Диаграмма состояний для          Рис.34. Диаграмма видов деятельности 
              класса «Консультант»                                  для класса «Консультант»
3. Администратор
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Рис.35. Диаграмма состояний для                         Рис.36. Диаграмма видов деятельности     
               класса «Администратор».                                     для класса «Администратор».
4. Список заказов
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Рис.37. Диаграмма состояний для              Рис.38. Диаграмма видов деятельности
               класса «Список заказов»                                для класса «Список заказов».

5. Выполненные заказы
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Рис.41. Диаграмма состояний для                     Рис.42. Диаграмма видов деятельности 

             класса «Выполненные заказы»                      для класса «Выполненные заказы».

6. Список путевок.
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Рис.43. Диаграмма состояний для           Рис.44. Диаграмма видов деятельности 
              класса «Список путевок»                       для класса «Список путевок».

7. Сотрудник.
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Рис.45. Диаграмма состояний для               Рис.46. Диаграмма видов деятельности 
                     класса «Сотрудник»                                    для класса «Сотрудник».

8. Повышение квалификации.
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Рис.47. Диаграмма состояний для              Рис.48. Диаграмма видов деятельности 
       класса «Повышение квалификации».              для класса «Повышение квалификации».
9. Рекламный отдел
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Рис.49. Диаграмма состояний для           

             класса «Рекламный отдел».                      
10. Материал на печать
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Рис.51. Диаграмма состояний для           Рис.52. Диаграмма видов деятельности 
        класса «Материал для печати»                     для класса «Материал на печать».
11. Реклама в СМИ

[image: image51.emf][начало]

Составление 

информации о фирме

Обеспечение рекламой со 

стороны СМИ

Оформление договора с СМИ 

на размещение рекламы

Дополнение списка 

статусов заказов

[конец]

[image: image52.emf][начало]

Составить 

информацию о фирме

[конец]

Дополнить список 

статуса заказов

[ заказ сделан вовремя в полном объеме ]

Оформить новые 

условия заказов

[ заказ сделан невовремя, не в полном объеме ]

Оформить договор с СМИ на 

размещение рекламы


Рис.53. Диаграмма состояний для        Рис.54. Диаграмма видов деятельности 
               класса «Реклама в СМИ»                      для класса «Реклама в СМИ». 
12. Список оборудования
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Рис.55. Диаграмма состояний для              Рис.56. Диаграмма видов деятельности 
           класса «Список оборудования»                   для класса «Список оборудования».

13. Бухгалтерия
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Рис.57. Диаграмма состояний для         Рис.58. Диаграмма видов деятельности 
               класса «Бухгалтерия».                                для класса «Бухгалтерия».
14. Зарплата
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Рис.59. Диаграмма состояний для             Рис.60. Диаграмма видов деятельности 
                    класса «Зарплата»                                          для класса «Зарплата».
15. Бухгалтерский учет
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Рис.61. Диаграмма состояний для                   Рис.62. Диаграмма видов деятельности
           класса «Бухгалтерский учет»                             для класса «Бухгалтерский учет».
16. Функционирование
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Рис.63. Диаграмма состояний для              Рис.64. Диаграмма видов деятельности
  класса «Функционирование».                                для класса «Функционирование»

Диаграмма компонентов
Диаграмма компонентов отображает организацию компонентов и зависимости между ними. Компонент – это физический элемент реализации (компоненты исходного кода, бинарного кода, выполняемые компоненты) с четко определенным интерфейсом, предназначенный для использования в качестве заменяемой части системы. Каждый компонент представляет собой реализацию некоторых классов системы.

[image: image62.emf]Стол 

заказов

Управленческие 

операции

Списки 

заказов

Рекламные 

услуги

Бухгалтерия


Рис.65. Диаграмма компонентов (общий вид).
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                        Рис. 66 а).                                                                Рис.66 6).
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                         Рис. 66 в).                                                             Рис.66 г).

[image: image67]
Рис. 66 д).
На Рис.65 а), б), в), г), д) изображены развернутые пакеты диаграммы компонентов.
Расчет оценки диаграммы:
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Диаграмма развертывания
Диаграмма развертывания отражает физические взаимосвязи между программными и аппаратными компонентами разрабатываемой системы. Одним из существенных понятий данного вида диаграмм является понятие узел. Узел представляет собой некоторый тип вычислительного устройства, как правило, самостоятельную часть аппаратуры.


[image: image70]
Рис. 67. Диаграмма развертывания.

Расчет оценки диаграммы:
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Заключение
Современные информационные системы и технологии в настоящее время являются тем важнейшим, если не главным, инструментом, с помощью которого обеспечивается эффективное управление организацией в условиях постоянно меняющейся внешней и внутренней среды. Управление организацией в современных условиях - это управление информацией. Иными словами, успех на рынке зависит от того, насколько эффективно та или иная организация использует информационные ресурсы, какие технологии использует для управления информацией в частности и организацией в целом. Поэтому слова Бенжамина Дизраэли (1804-1881), лорда Биконсфилда, премьер-министра и министра финансов, выдающегося государственного деятеля Великобритании XIX в. не теряют своей актуальности и сегодня: "Наибольшего успеха добивается тот, кто владеет лучшей информацией". 

В данном курсовом проекте была спроектирована информационная система «ТУРФИРМА» с помощью языка UML. Информационная система включает в себя: диаграмму вариантов использования (Use Case Diagram), 14 диаграмм последовательностей (Sequence Diagram), 14 диаграмм коопераций (Collaboration Diagram), диаграмму классов (Class Diagram), 17 диаграмм состояний (Statechart Diagram), 17  диаграмм видов деятельности (Activity Diagram), диаграмму компонентов (Component Diagram) и диаграмму развертывания (Deployment Diagram).
Расчет количественной оценки диаграмм показал, что оценки диаграмм попадают в диапазон оптимальных оценок: для диаграммы use case 2,5<2,58<3, для диаграммы классов 5<5,46<5,5, для диаграммы компонентов 3,5<3,7<4, для диаграммы развертывания 2<2,48<2,5.
Используемая литература
1. Г.Буч, Д.Рамбо, А.Джекобсон "Язык UML. Руководство пользователя".
2. Боггс "UML и Rational Rose".
3. Терри Кватрани "Rarional Rose 2000 и UML".
4. М. Фаулер, К. Скотт "UML. Основы".

5. Филипп Кратчен "Введение в Rational Unified Process".

Приложение. Коды программ
Для диаграммы классов.
#ifndef КЛИЕНТ_H_HEADER_INCLUDED_B8950B15

#define КЛИЕНТ_H_HEADER_INCLUDED_B8950B15
//##ModelId=476283C900C5

class Клиент
{

  public:

    //##ModelId=476283F900BA

    Приход клиента в фирмусlass Консультант;

();

    //##ModelId=476284090045

    Оплатить путевку();

    //##ModelId=4766A4D803C6

    Консультант *the_Консультант;

  private:

    //##ModelId=476283D4011B

    ФИО клиента;

    //##ModelId=476283EC0129

    Тип тура;

};

#endif /* КЛИЕНТ_H_HEADER_INCLUDED_B8950B15 */
#ifndef КОНСУЛЬТАНТ_H_HEADER_INCLUDED_B895487B

#define КОНСУЛЬТАНТ_H_HEADER_INCLUDED_B895487B
//##ModelId=47628442030E

class Консультант
{

  public:

    //##ModelId=4762845A0312

    Определить вид тураclass Путевка;

();

    //##ModelId=4762846601D9

    Оформить заказ();

    //##ModelId=476547F600C6

    Выдать путевку();

    //##ModelId=476A8A68018A

    Оформить оплату();
    //##ModelId=4766A4D601D8

    Тур *the_Тур;
  private:

    //##ModelId=4762A717031B

    ФИО консультанта;

};

#endif /* КОНСУЛЬТАНТ_H_HEADER_INCLUDED_B895487B */
#ifndef АДМИНИСТРАТОР_H_HEADER_INCLUDED_B8950B4D

#define АДМИНИСТРАТОР_H_HEADER_INCLUDED_B8950B4D
//##ModelId=476284790104

class Администратор
{

  public:

    //##ModelId=476542C802DC

    Распределить заказы между сотрудникамиlass Тур;

();

    //##ModelId=476284DB00C9

    Оформить  заказ туров();

    //##ModelId=4766A91B0085

    Управление списком заказов();

    //##ModelId=4766A4D30332

    Ремонт *the_Ремонт;
  private:

    //##ModelId=4766A30800B1

    ФИО администратора;
};

#endif /* АДМИНИСТРАТОР_H_HEADER_INCLUDED_B8950B4D */
#ifndef СПИСОК_ЗАКАЗОВ_H_HEADER_INCLUDED_B89554ED

#define СПИСОК_ЗАКАЗОВ_H_HEADER_INCLUDED_B89554ED
//##ModelId=47628EBC0007

class Список заказов
{

  public:

    //##ModelId=47669CE6029F

    Заполнить список заказовclass Тур;

class Администратор;

();

    //##ModelId=4766A4ED023F

    Тур *the_Тур;

    //##ModelId=4766A9340168

    Администратор *the_Администратор;

  protected:

    //##ModelId=47628EC400A9

    дата;

    //##ModelId=47628ECB0045

    номер заказа;

    //##ModelId=4766A4AB01E0

    Цена;

};

#endif /* СПИСОК_ТУРОВ _H_HEADER_INCLUDED_B8955313 */
#ifndef СОТРУДНИК_H_HEADER_INCLUDED_B895739B

#define СОТРУДНИК_H_HEADER_INCLUDED_B895739B
//##ModelId=476286900316

class Сотрудник
{

  public:

    //##ModelId=476286A1000D

    Оформить путевку class Тур;

();

    //##ModelId=476286B900E4

    Оформить с учетом имеющегося товара();

    //##ModelId=4766A4DE01C6

    Тур *the_Тур;
    //##ModelId=4766A4E80224

    Тур *the_Тур
  private:

    //##ModelId=4762A6F102F8

    ФИО сотрудника;

    //##ModelId=4762A6FB0068

    Квалификация;

};

#endif /*СОТРУДНИК_H_HEADER_INCLUDED_B895739B */
#ifndef ПОВЫШЕНИЕ_КВАЛИФИКАЦИИ_H_HEADER_INCLUDED_B8956453

#define ПОВЫШЕНИЕ_КВАЛИФИКАЦИИ_H_HEADER_INCLUDED_B8956453

//##ModelId=476A9BAA0302

class Повышение квалификации : public Сотрудник
{

  public:

    //##ModelId=476A9C030378

    Повысить квалификацию#include " Сотрудник.h"

();

    //##ModelId=476A9C110197

    Дополнить информацию сотрудниках();

  private:

    //##ModelId=476A9BE80379

    Список сотрудников;

};

#endif /* ПОВЫШЕНИЕ_КВАЛИФИКАЦИИ_H_HEADER_INCLUDED_B8956453 */

#ifndef РЕКЛАМНЫЙ_ОТДЕЛ_H_HEADER_INCLUDED_B8957A35

#define РЕКЛАМНЫЙ_ОТДЕЛ_H_HEADER_INCLUDED_B8957A35
//##ModelId=4765427E0286

class Рекламный отдел

{

  public:

    //##ModelId=4766A25A0224

    Обеспечить рекламные услугиclass Ремонт;

();
    //##ModelId=4766A4EB00B6

    Тур *the_Тур;
  private:

    //##ModelId=476A651A03D4

    Список заказов;
};

#endif /* РЕКЛАМНЫЙ_ОТДЕЛ_H_HEADER_INCLUDED_B8957A35 */
#ifndef МАТЕРИАЛ_НА_ПЕЧАТЬ_H_HEADER_INCLUDED_B894544B

#define МАТЕРИАЛ_НА_ПЕЧАТЬ_H_HEADER_INCLUDED_B894544B
//##ModelId=476A9F920147

class Материал на печать

{

  public:

    //##ModelId=476A9FE502A5

    Разработать визитки, буклеты();
    //##ModelId=476AA0F90360

    Заказ печати у печатной редакции();

    //##ModelId=476AA0CC0012

    Визитки;
    //##ModelId=476AA0D10114

    Буклеты;
};

#endif /* МАТЕРИАЛ_НА_ПЕЧАТЬ_H_HEADER_INCLUDED_B894544B */
#ifndef РЕКЛАМА_В_СМИ_H_HEADER_INCLUDED_B8952350

#define РЕКЛАМА_В_СМИ_H_HEADER_INCLUDED_B8952350
//##ModelId=476AA086010C

class Реклама в СМИ
{

  public:

    //##ModelId=476AA0990023

    Заказ рекламы в СМИ();

    //##ModelId=476AA0A7016E

    Информация о фирме;

};

#endif /* РЕКЛАМА_В_СМИ_H_HEADER_INCLUDED_B8952350 */

#ifndef СПИСОК_ОБОРУДОВАНИЯ_H_HEADER_INCLUDED_B8940182

#define СПИСОК_ОБОРУДОВАНИЯ_H_HEADER_INCLUDED_B8940182
//##ModelId=476A640003C4

class Список оборудования

{

  public:

    //##ModelId=476A646E015F

    Заполнить списокclass Тур;

();
    //##ModelId=476A64760201

    Заказать туры();

    //##ModelId=476A64830278

   Тур *the_Тур;

  protected:

    //##ModelId=476A642D033D

    Наименование тура;

};

#endif /* СПИСОК_ТУРОВ_H_HEADER_INCLUDED_B8940182 */
#ifndef ЗАРПЛАТА_H_HEADER_INCLUDED_B894667D

#define ЗАРПЛАТА_H_HEADER_INCLUDED_B894667D
//##ModelId=4766A2A301ED

class Зарплата : public XXXXXXXXXXX

{

  public:

    //##ModelId=4766A2D9038F

    Определить объем зарплаты#include "C:/Program Files/Rational/Rose/C++/source/.h"

();
    //##ModelId=4766A2B1030F

    ФИО сотрудника;
    //##ModelId=4766A2CF039E

    квалификация;
};
#endif /* ЗАРПЛАТА_H_HEADER_INCLUDED_B894667D */
#ifndef БУХГАЛТЕРСКИЙ_УЧЕТ_H_HEADER_INCLUDED_B8943FFC

#define БУХГАЛТЕРСКИЙ_УЧЕТ_H_HEADER_INCLUDED_B8943FFC
//##ModelId=476A653E02A9

class Бухгалтерский учет : public XXXXXXXXXXX

{

  public:

    //##ModelId=476A683A00E3

    Определить расход#include "C:/Program Files/Rational/Rose/C++/source/.h"

();
    //##ModelId=476A68760085

    Определить приход();
    //##ModelId=476A687B03B7

    Определить чистый доход();

    //##ModelId=476A688301E2

    Дополнить бух.учет();

  private:

    //##ModelId=476A682D0224

    Поквартальная отчетность;

};

#endif /* БУХГАЛТЕРСКИЙ_УЧЕТ_H_HEADER_INCLUDED_B8943FFC */

#ifndef РЕМОНТ_H_HEADER_INCLUDED_B89410E5

#define РЕМОНТ_H_HEADER_INCLUDED_B89410E5
//##ModelId=476284270297

class Ремонт
{

  public:

    //##ModelId=47669EBD0300

    Снять помещение в аренду();
    //##ModelId=4766A3500051

    Обеспечить обучение мастеров();
    //##ModelId=4766A3580369

    Управление персоналом();

    //##ModelId=476A638603C9

    Заказать оборудование();
    //##ModelId=476543820095

    Вид предоставляемых услуг;

  private:

    //##ModelId=476A691B0349

    Список персонала;
};

#endif /* ТУР_H_HEADER_INCLUDED_B89410E5 */
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